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Profilul Antreprenorului

 Antreprenorul de azi este EXPERIMENTAT 
(a parcurs perioade de crestere, dar si de recesiune economica)

Ce cauta antreprenorul experimentat ? => CALITATE 

De ce Calitate ? => salveaza TIMP si BANI

CALITATE

TIMP BANI



Decizia de Investitie

Cele mai importante 3 criterii :

- sa adauge VALOARE companiei / venituri suplimentare

- sa se auto-sustina financiar -> veniturile suplimentare sa
acopere costurile operationale aferente, dar si rata de 
leasing/credit

sa nu fie supradimensionata comparativ cu actuala- sa nu fie supradimensionata - comparativ cu actuala
afacere (resurse, piata potentiala etc)



L i C dit b
Avantaje Leasing :

Leasing vs. Credit bancar
j g

 finantare potrivita tipului de business (perioada de rambursare, grafic sezonier
etc) -> TIMPetc) > TIMP

 timp scurt de analiza ->TIMP

 garantii suplimentare ->mult diminuate -> BANI

 consultanta privind echipamentul / proiectul finantat (departamente specializatep p p ( p p
in investitii/ echipamente/ auto) -> CALITATE

 diminuarea riscului de furnizor – pret, garantie (colaborari cu cei mai importanti
furnizori de echipamente) -> CALITATE 

 servicii post vanzare (ex. asigurare, inspectii tehnice periodice etc) -> 
CALITATE



Produse Garanti Leasing

 Finantare de proiect si consultanta (domeniu medical - spitaleFinantare de proiect si consultanta (domeniu medical spitale,  
domeniu energetic - eoliene, solare, hidro etc)

 Leasing echipamente : medicale, agricole, constructii etc.

L i t ( hi l i l i t t i t ) Leasing auto ( vehicule comerciale si autoturisme etc)

 Servicii de management al flotelor (asigurari service ITPServicii de management al flotelor (asigurari, service, ITP, 
carduri de combustibil, anvelope etc.)

 Leasing imobiliar



Proiecte finantate prin Garanti Leasing



Despre Garanti GroupDespre Garanti Group

In Romania Garanti Group este reprezentat de:In Romania, Garanti Group este reprezentat de:

-> detinuta de TÜRKIYE GARANTI BANKASI A.Ş, detinuta de TÜRKIYE GARANTI BANKASI A.Ş, 
- active de 77,5 miliarde EUR 
- profit net de 1,5 miliarde EUR 

-> Motoractive IFN 

--> Ralfi IFN SA 

-> Domenia Credit IFN SA



Garanti Bank Romania

20122012

Rating Fitch 2012 “ BBB-”, stabilitate pe termen lung 

• Valoarea consolidată a activelor Garanti Group 
România s-a situat la 1,8 miliarde de Eur

2012 
Active
2012 
Active

• Locul 13 in Romania2012
Cota de piata
2012
Cota de piataCota de piataCota de piata

• 78 sucursale
2012 
Retea

78 sucursale
• 7,400 POS
• 240 ATM
• 225,000 carduri



Garanti Leasing Romania

• Portofoliu de aprox. 90 millioane EUR
• 2800 clienti activi

2012
Active
2012
Active 2800 clienti activiActiveActive

• Cota de piata -> 3,9 % (3,5% in 2011)
• Locul 10 in piata de leasing 

2012
Cota de piata
2012
Cota de piata

2012
Profit Net - 2,3 milioane EUR



Va asteptam la :

- sediile Garantisediile Garanti

- website : garantileasing.ro; garantibank.rowebsite : garantileasing.ro; garantibank.ro

V lt i !Va multumim!


