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Novensys ïunul dintre cei mai importanti integratori ñend to endò 

de solutii pentru managementul informatiei din Romania

Novensys este expert in transformarea informatiei brute in informatie

inteligenta, utila si aplicabila in mediul de business - genul de informatie

care arata directiile de urmat si care creeaza premisele evolutiei unei

companii

Portofoliul Novensys reuneste solutii inteligente pentru automatizarea

proceselor de business, de la sisteme hardware, consumabile si

infrastructura hardware la platforme software pentru Enterprise 

Resource Planning, Supply Chain Management, Customer 

Relationship Management, Business Intelligence etc.

Novensys integreaza aplicatii de la cei mai buni dezvoltatori la nivel 

international: Microsoft, Oracle, Mantis, Motorola, Current, Psion, 

Zebra dar si solutii dezvoltate inhouse destinate automatizarii proceselor 

de business

Despre Novensys

2008 ïjucator important in liga marilor

implementatori



Portofoliul de clienti Novensys



Performante financiare

2008 ïcea mai mare crestere a CA din ultimul 

deceniu

Cifra de afaceri in 2008 - previziuni

Novensys tinteste o cifra de afaceri de 18-20 mil. EUR pana la sfarsitul lui 2008 si de peste 

30 mil. EUR  pana in 2009.

La sfarsitul anului 2007, Novensys a inregistrat o cifra de afaceri de 11,8 mil euro.

Cele mai bune rezultate financiare pentru Microsoft Dynamics in Q1 2007 (anul financiar 

Microsoft)

Cel mai mare contract Microsoft Dynamics incheiat in 2008 cu solutia Microsoft Dynamics 

AXAPTA implementata la Imprimeria Nationala

Cel mai mare contract la nivel national pentru solutia Siebel CRM, implementata la 

Rompetrol

Implementari de top pentru liderii industriilor retail, utilitati, logistica si distributie



Novensys ïUn model de business de 
succes de peste 10 ani

ÅUn portofoliu complet de solutii de la cei mai buni

dezvoltatori la nivel international

ÅExtindere regionala pana la sfarsitul lui 2009

ÅPiete targetate: Small, Middle si Enterprise

ÅCel mai bun partener in relatia cu principalii furnizori de 

solutii ïMicrosoft, Motorola (Symbol), Mantis, LS Retail 

etc.

ÅLeader in solutii pentru managementul informatiilor

destinate industriilor retail, distributie, utilitati si logistica

ÅCosturi scazute, viteza de implementare si cele mai bune

practici in industriile targetate

ÅOportunitati de ñcross sellingò enorme datorita bazei de 

clienti in  cele mai importante industrii din Romania

ÅInvestitii masive in HR pentru cresterea productivitatii si

eficientizarea proceselor interne.

ÅInvestitii in Marketing si in CRM. 



De ce consultanta specializata?

Consultantul:

Å este cel care poate vedea in ansamblu imaginea proceselor

Å este obiectiv, fara parti-pris-uri cu 

un departament sau altul

Å aduce experienta acumulata in alte

proiecte similare

Å este o resursa suplimentara de valoare pe o perioada temporara, care 

suplimenteaza expertiza personalului
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Retail footprint

Produsul 

potrivit

Profit 

Cat mai mare
Momentul

potrivit
Clientul

potrivit

Cantitatea 

potrivita
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potrivit
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